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GROWTH SYSTEMS

Harika Uriinler
Kendini Satmaz,
Sistemler Satar!

Strateji, pazarlama, satis ve Al'l tek calisan buyume
sisteminde bulusturuyoruz.

STRATEJi x PAZARLAMA x SATIS x Al

E A=
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BUYUME PROBLEMI

Asil problem pazarlama eksikligi
degil.
Sistem eksikligi.

Uriin, hizmet veya uzmanlik glicli olabilir. Ancak onu talebe, giivene ve gelire déniistiiren yapi cogu zaman

parcalidir.
l
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W ‘ URUN / HIZMET
UZMANLIK

BUTUNLESiK SISTEM
Talep - Giiven - Gelir

[ Daha fazla aktivite, eksik sistemi kapatmaz.
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Buyume
sistemi

Strateji, talep, satis ve 6lgim
tek caligan motorda birlesir.

lnll
Optimizasyon

Al ayri bir hizmet degil; sistemin hizlandirici calisma katmanidir.
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CALISMA MODELI

Teshis et. Kur.
Olcekle.

01
Diagnose

Mevcut durumu
analiz ederim.
Kagag! gérindr kilanm.

02
Build

Konumlandirma,
teklif, mesaj ve akig
sistemini kurarim.

03

Scale

Olglim, optimizasyon
ve Al is akislariyla
blydtdrim.
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EIDOS GROWTH FARKI

Stratejiyi anlatmakla kalmaz.
Calisan sisteme donusturur.

Teknik dislnce, ticari gerceklik ve insan davranisi ayni biylime mimarisinde birlesir.

MUHENDISLIK TiCARI LIDERLIK PAZARLAMA
Karmasik Grlinin 6zindeki degeri Satisin, pipeline'in ve blylUmenin saha Mesajin, alginin ve karar psikolojisinin
hizla anlanz. gercedini biliriz. nasil calistigini biliriz.

15+ yilhik satis, pazarlama ve buyume yonetimi deneyimi
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Buyume
sisteminiz

Daha fazla faaliyet eklemeden once, en buyuk sistem
kacadini ve ilk mtdahale noktasini birlikte
belirleyelim.

Gorusme planlayin

eid owth.com

Harika Urinler Kendini Satmaz,

eidosgrowth.com 06



